Didziausia galimybé zmonijos istorijoje
John KALENCH

Jums yra atéjusi mintis tapti nepriklausomu? Ar jis svajojote apie laisve, kurig duoda nuosavos
kompanijos valdymas? Ar esate suinteresuoti, pasakyciau — pilni aistringo troskimo tapti savo likimo
valdytoju? Taip? Tuomet, skaitydami Sig knygg, man papasakosite apie savo planus.

Svajonés apie savo verslg jgyvendinimas leis jums jgyti asmenine, finansine ir emocine laisve, ir kas,
visiSkai akivaizdu, pateisins sugaistg jusy brangy laika. laika.

Si knyga padés atsakyti j kai kuriuos jus seniai kankinancius klausimus, padarys gala nerimui ir duos
tvirtg tikruma, jog jus patys galite pasiekti visko, ko panorésite. Esu tikras, jog dél Sios priezasties jus
panorésite ne tik perskaityti kiekvieng mano knygos puslapj, taciau ir tuojau pat pasinaudosite jos
rekomendacijomis.

Si knyga papasakos jums apie pacig palankiausig galimybe Zmonijos istorijoje. Ir a$ pazadu, kad ji
padarys dél jusy viskg, ko panorésite — ir dar daugiau. Prireiks tik vienos ar dviejy valandy laiko, kad
apCiuoptuméte pagrindinius momentus.

Jeigu jus jau Zengéte Zingsnius pacios palankiausios galimybés Zmonijos istorijoje kryptimi, tai Si
knyga nuolat jums primins, kodél jus priéméte tokj protingg sprendimg sekti savo kelrode zvaigzde ir
uzsiimti mégstama veikla.

Jums verta skaityti bei daznai vartyti Sig knygg, ir Stai kodél. Jus atsiminsite: jdétos pastangos yra to
vertos. Siekdami sutaupyti savo jégas, Zenkite kitg protingg Zingsnj - iSdalinkite keletg egzemplioriy
Zmonéms, su kuriais norétumeéte pasidalinti savo svajonémis. IS pradziy leiskite knygai kalbéti uz jus. Po to,
kai susésite pasikalbéti, nebereikés jtikinéti ir pokalbis bus daug informatyvesnis.

Kodél as paraSiau Sig knyga

AS keliauju po visg pasaulj ir dirbu su tukstanciais Zmoniy. AS mokau juos, kaip sukurti sékmingg
savo verslg vienoje i$ greiciausiai auganciy industrijy JAV. Daugelis vadina Sig industrijg “daugialygiu
marketingu” (Multi - Level Marketing, arba MLM). Savo knygoje jai daviau labiau SiuolaikiSkg pavadinimg —
tinklinis marketingas (Network Marketing).

Simtai tikstanciy Zmoniy laisvose pasaulio $alyse jsitraukia j $ig nepaprasta veiklos sfera. Priezastys
pakankamai paprastos: tinklinis marketingas — tai Sansas, kuris duotas kiekvienam, nepriklausomai nuo



iSsilavinimo, patirties, Seimyninés padéties, lyties ar amziaus. Tai — kelias j turtg ir s€kme jy nuosavame
versle, asmeniniame gyvenime, galimybé padéti kitiems Zmonémes ir, Zinoma, asmenybés vystymasis.

Stai jau vir$ penkiasdesimties mety tinklinis marketingas suteikia Zmonéms tokius privalumus, kaip
mazas rizikos laipsnis ir priimtinos darbo pradéjimo salygos ir kviecia jsitraukti jprastus darbdavius su jvairia
darbo patirtimi. Kiekvieng dieng vis daugiau paprasty Zmoniy atranda Siuos privalumus ir jais pasinaudoja.

Taciau, nepaisant Siy sukrecianciy privalumy, kai kurie Zmonés vis dar nenoriai dalinasi Sia
koncepcija su kitais. Kodél?

Galbat todél, kad Zmonés nepilnai supranta tinklinio marketingo veikimo principg. O kada mes ko
nors nesuprantame, mums sunku tuo nuosirdziai tikéti. Jeigu jus patys netikite tinkliniu marketingu, tai
natdralu, jog negalite juo susiZzavéti ir su entuziazmu pasakoti apie jj aplinkiniams.

Kai jus susimastydavote apie tinklinj marketingg, kokios mintys ateidavo j galva? Ir, kas dar svarbiau,
kokiu bldu pas jus susidaré tokia nuomoné? JUs jau iSbandéte savo jégas versle ir jums nieko neiséjo? O gal
bat jus kazka girdéjote i$ savo draugo ar giminaicio arba jusy kaimynas patyreé fiasko ir dabar bando
atkalbéti jus jsitraukti j §j versla? Matote, daugeliu atvejy kity Zmoniy praeities patirtis jtakoja misy
reakcijas ir tai, kg mes galvojame apie jvairius dalykus, kuriems, priklausomai nuo situacijos, suteikiamas
neigiamas arba teigiamas atspalvis.

Maziausio pasipriesinimo kelias

Mes Zinome, kaip lengva pakliati j nemalonig situacijg. Daugelis mieliau kalba apie tamsigsias
gyvenimo puses, nei apie Sviesigsias.

PavyzdzZiui, ar jums Zinoma, kad kiekvieniems trims teigiamiems su kuo nors susijusiems dalykams
tenka trisdeSimt trys negatyvis?! Situacija yra butent tokia.

Taciau kodél? Pasirodo, tai buvo jdiegta dar vaikystéje. Prie$ keletg mety tyrinétojai, stebédami
vaikus, aptiko, jog per dieng vaikas girdi Zodj “ne” septyniolika karty dazniau, nei “taip”. Gali bati, kad
mastyti negatyviai ir eiti maziausio pasipriesSinimo keliu yra paprasciau. Jprotis teigiamai mastyti gali stipriai
jums padéti. Patikékite, as tai Zinau.

Praeityje as pats patyriau didelj fiasko versle. Tai buvo ne istorija, o vaikSciojantis siaubas. Ir greitai
pralaimeéjimas priverté mane mastyti negatyviai. AS netekau puikaus namo ant kalvos, labai brangios
masinos kartu su kitais vyro SirdzZiai mielais “Zaisliukais”, jvyko drama asmeniniuose santykiuose plius likau
skolingas apie 100000 doleriy. Netgi mano Seima prarado tikéjimg manimi ir mano idéjomis. AS visiSkai
praradau savigarbos jausma. Galvojau, jog esu nieko vertas, kad as — absoliutus nulis.



Ir kai taip atsitiko, as noréjau tik vieno — prakeikti visus ir viska. Ir taip a$ kaltinau viska i$ eilés,
jskaitant savo darba.

K3 gi, laikas éjo, Zaizdos uZsitrauké. AS supratau, kad dél visko kas vyko, reikéjo kaltinti tik save patj
ir nieko daugiau. Sunku buvo susilaikyti neapkaltinus aplinkiniy dél mano bédy ir gyvenimo nesékmiy.
Verslas nebuna nesékmingas. Veiklos sritys neblna nesékmingai pasirinktos — tai Zmonés tampa
nevykéliais.

Taip, a$ asmeniskai patyriau kracha. Taciau kadangi as noréjau suklestéti, tai supratau, kad
vienintelis Zmogus pasaulyje, kurj galiu iSduoti ir kuriuo galiu pasikliauti — esu as pats. Taip ir padariau.

AS taip pat supratau dar kai ka. Dél tam tikry priezasciy turéjau rasti teigiamy dalyky tame, kas man
nutiko — tik taip as galéjau iSeiti i$ tos situacijos. Tai atsitiko iki to momento, kada as jau gebéjau i$ naujo
kurti savo gyvenima. AS daviau sau Zodj nemesti pradéto

darbo. AS paprasciausiai nenoréjau pasiduoti. Pasakiau sau, kad pirmai patogiai progai pasitaikius, as jau
blsiu pasirenges kovoti. Ir su visa aistra émiau gilintis j mokslg, apginklaves save bitina informacija...

Ryztas kg nors keisti eina is vidaus

AS tvirtai Zinojau tris dalykus. AS supratau, kad egzistuoja désnis ir jo Zinojimas yra jéga! AS pajutau,
jog tinklinis marketingas — kaip tik tai, ko as ilgai ieSkojau! Ir as patikéjau jo koncepcija, kadangi maciau —
daugeliui Zmoniy ji sékmingai suveiké. Viskas, ko as noréjau — gauti galimybe pacdiam buti savo likimo
Seimininku, rinktis bendrazZygius ir kurti savo sékmingg veiklg. Palyginti su visais kitais, tinklinis marketingas
pasirodeé labiausiai logisku i$ man prieinamy bidy pradéti daryti viska, kas auksciau iSsakyta. Todél
nutariau, jog tarsi kempiné sugersiu visg informacijg apie tinklinj marketinga.

Toks buvo mano pirmasis Zingsnis. Déka daugelio Zmoniy démesio ir paramos man pavyko savo pat;j
didZiausig pralaiméjimg paversti tuo, kas dabar tapo mano didZiausiu pasididZiavimu. Dabar as pasiekiau
maksimalius laiméjimus. Mano kompanija, kuri vadinasi “Veikiantys milijonieriai” (Millionaires In Motion,
MIM), dabartiniu metu pripazinta geriausia apmokymo kompanija tinklinio marketingo sistemoje. Anksciau
ji vadinosi “Treneriy apmokymo kompanija” (The Trainer's Training Company), kadangi mes pasiekéme
dideliy laiméjimy mokydami Zmones meno gauti pageidaujamus rezultatus ir iSmokyti to kitus. Déka musy
studenty laiméjimy, “Millionaires In Motion” du metus i$ eilés gavo Tarptautinés Daugialygio Marketingo
Asociacijos (Multi-Level Marketing International Association, MLMIA) Prezidento apdovanojimus uZ puikia
apmokymo kokybe. Musy tikslas — tinklinio marketingo mokymo seminary ir simpoziumy organizavimas
visame pasaulyje.



Mano gyvenimas niekada anksc¢iau nebuvo toks dinamiskas, pilnakraujis ir sekmingas. Dabar turiu
puikia mylin¢ig Zmong, kuri man brangesné uz gyvenima. IS naujo jgyta gerové leidzia man pasiripinti
Zmona ir kitais man artimais Zmonémis, apie kg anksciau nedrjsau net svajoti. IS tikryjy, as gavau dieviska
palaimg ir esu uZ tai dékingas.

Prasau, supraskite mane teisingai. AS nesistengiu jums padaryti jspudj savo sékme. AS tiesiog
dalinuosi savo patirtimi ir darau tai dél dviejy paprasty priezasciy.

Pirma. Nors dabartiniy mano pasiekimy pripaZinimas teikia man pasitenkinimg, as Zinau, kad sékmé
neatéjo lengvai arba nemokamai.

Antra. Jeigu jus kada nors uzvaldé nerimas dél to, j kurig puse krypsta jlsy gyvenimas, tai tikiuosi,
jog padésiu savo pasakojimu. Juk savo laiku as taip pat buvau susirlpines ir iSsigandes. AS patyriau krachg ir
pergyvenau visus nemalonumus, kurie jj lydéjo. Ir noréciau parodyti, kad visada galima pakeisti situacijg ir
priversti jg dirbti jums.

Gal bat, perleide per save mano patirtj, iSdéstytg Sioje knygoje, jus pradésite kitaip vertinti
atsiveriancias galimybes. Esu jsitikines, kad Sita knyga taps teisingo supratimo pagrindu, kuris leis jums
geriau jvertinti esantj $ansg ir pasirinkti, tinka jis jums ar ne.

Didysis aStuoniolikto amZiaus vokieciy poetas Geté kazkada pasakeé: “Mes nevaldome to, ko
nesuprantame”. Norétysi, kad jus gebétuméte pritaikyti Sig tiesg tinkliniam marketingui. Jeigu jus
pasirinksite tinklinj marketingg, tai jvaldysite $j verslg! Jeigu jus suprasite tinklinio marketingo veikimo
principg, tikiuosi, jog galésite priimti jo filosofijg. Véliau jis uZimsite vadovaujancig pozicijg — taip pat kaip
as ir daugelis kity.

Bldamas pasaliniu stebétoju, as nesiekiu tiesioginés naudos tinklinio marketingo sistemai. As
paprascCiausiai duosiu jums j rankas faktus ir iSsklaidysiu mitus, supancius Sig jaung ir kartais neteisingai
traktuojama Siuolaikinio verslo krypt;j. Jus gi, perskaite knyga, galésite rastingiau elgtis gyvenime!

Esu jsitikines, kad daugelis jlsy geriau supras tinklinio marketingo veikimo principa. Leiskite man
papasakoti jums vieng legenda.

Arbatos gérimas dviese

Viduramziy Japonijoje buvo priimta: mokinys, pries gaudamas leidimg mokytis vienuolyne, privaléjo
asmeniskai susitikti su Mokytoju.



Kartg talentingas jaunas mokinys atéjo pas Mokytojg tokiam pokalbiui. Kada jie abu susédo uz
stalelio, jaunuolis su jkvépimu pradéjo pasakoti apie savo talentus ir Zinias.

Mokytojas pasitlé jam isgerti puodelj arbatos. Mokinys sutiko ir... toliau be jokios pauzeés teseé
pasakojima.

Jkvépimo apimtas mokinys netikétai pasoko, nes jj iSggsdino iSsipylusi ant stalo ir patekusi jam ant
kojy arbata.

“Mokytojau, puodelis toks pilnas, kad viskas béga per krastus!” — Sukteléjo jis.
Tuo metu Mokytojas tebepylé arbatg, liedamas jg ant stalo ir grindy.

“Tu elgiesi taip pat, - atsaké Mokytojas. — Prasau, iSeik ir sugrjzk tada, kai bUsi tuscias ir pajusi
didesnj poreikj mano mokymui”.

Supraskite mane teisingai. Mano lygis tolokai nuo eksperto ar Mokytojo. AS — paprastas Zmogus,
panasus j jus. Tiesiog as su entuziazmu einu supratimo ir meistriskumo keliu. Kada a$ pradedu galvoti apie
tai, kad jau viskg iSmokau, kas jmanoma, tada prisimenu legendg apie Mokytoja. Ir as Zinau, kad nieko
nezinau!

AS tikriausiai nedaug toliau uz jus nuéjau pazinimo keliu, o gal ir ne. Bet kuriuo atveju, as labiausiai
noriu pasidalinti su jumis tuo, ko as pats iSmokau. Perskaite Sig knyga, jus galite pasirinkti kitg kelig — ir tai
normalu. Sau pasidariau iSvadg — dalindamasis savo Ziniomis, a$ pasistumeéju j priekj, nepriklausomai nuo
to, kokj kelig jus pasirinksite.

Kas nori mokytis, turi buti atviras

Atvirumo bilseng arba pasirengimg priimti mokyma dzenbudizmo meistrai vadina “naujoko protu”.
Tai tam tikra bisena, kada jvairds dalykai pateikiami naujoje Sviesoje ir atrodo stebinantys, lyg jus vél
batuméte tape kadikiu.

Ne, as neketinu jkalbinéti jus bati naiviais ar ignoruoti realybe. PrieSingai, as sakau, jog jeigu jus
pazvelgsite j tinklinj marketingg “naujoko” Zvilgsniu ir nekreipsite démesio j savo ankstesne patirtj ir tai, ka
jau girdéjote apie Sig koncepcijg — jus pamatysite daiktus tikroje Sviesoje ir apturésite is Sio darbo nuostaby
pasitenkinimg. O dZiaugsmas, mano draugai, kaip tik tai, ko mums labiausiai reikia!



Prilygti milzinams

Kai kurie i$ jusy gali turéti iSankstines nuostatas Sios knygos turinio atzvilgiu, priklausomai nuo to, k3
apie knyga galvoja Zmogus, kuris jg davé. Gali bati, kad jus laikote save labiau protingu ir sékmingu. K3 gi,
puiku! JUs abu — tiesiog Saunuoliai!

David Ogilvi, jZymusis Madison avenue “guru”, jkiré visame pasaulyje placiai Zinoma reklamos agentiirg
Ogilvi and Mather. Kai jis paskirdavo susitikimg su Zmogumi, kuris turéty vadovauti naujo biuro darbui,
pasiysdavo jam rusiSska matrioska. Visi Zino, kaip jos padarytos — viena dedama j kitg ir vis maZzesné.
Paskutinés matrioSkos viduje biidavo mazas rastelis, kuriame parasyta: “Jeigu kiekvienas Zmogus, kurj mes
priimame j darbg, bus mazesnis uz buvusijjj, mes tapsime karliky kompanija. Taciau, jeigu kiekvienas musy
tarnautojas bus didesnis uz mus, Ogilvi and Mather taps milZiny kompanija”.

Taigi, jeigu jus laikote save protingesniu ir sekmingesniu uz ta, kuris davé jums Sig knygg, as sveikinu
jus abu.

Savo pirma knygg “Geriausias. Toks jus galite bati MLM” (John Kalench. Being The Best You Can Be
In MLM. 1991) a$ paraSiau, nes maciau astrig bltinybe. Daugelis mano seminary lankytojy, dirbanciy
tinklinio marketingo sistemoje, prasé manes parasyti knygg, kuri bty mokymo priemoné ir tuo pat metu
padéty jiems atvesti sékme j kity Zmoniy gyvenima. AS labai laimingas, kad knyga “Geriausias. Toks jus
galite bati MLM” turéjo tokj didelj pasisekima, kad vis daugiau Zmoniy jg studijuoja ir sekmingai naudoja
nuosavoms tinklinio marketingo kompanijoms kurti.

Dabartiniu metu a$ keliauju po visa pasaulj. Zmonés daZnai kreipdavosi j mane ZodZiais: “DZonai, tu
privalai parasSyti dar vieng knyga. Tokig, kurig mes galétume duoti savo draugams ir pazjstamiems, knyga,
kuri parodyty tinklinio marketingo koncepcijos patvarumg ir iSsklaidyty susidariusius mitus. Ji turi iSaiskinti
faktus Zmonémes, kad jie suzinoty tiesg apie §j verslg”.

Tokia antroji priezastis, kodél as parasiau Sig knygg. Mano tikslas — pateikti jums absoliudiai teisinga
medZiagg apie tinklinj marketingg, koncepcija, pagal kurig milijonai klestinéiy verslininky organizuoja darba.
AS kalbu jy vardu. Tikiuosi, jus jvertinsite tai, kg perskaitysite.

Pirmas skyrius

Kokia laisves kaina?

Didziosios Depresijos laikais gyveno vienas turtingas pramonininkas, turintis didziule jtaka. Jo
imperija buvo beribé. Magnato valdos plytéjo toliau, nei buvo galima aprépti Zvilgsniu, per visus
kontinentus ir okeanus.



IS savo didZiulés, prabangiai jrengtos bustinés jis valdé istisg pelningy kompanijy korporacijy
konglomerata. Jam dirbo Simtai tukstanciy Zzmoniy. Jis valdé kiekvieno jy gyvenimag, nes, budamas Zzmogaus
natdros Zinovas, Zinojo, kaip manipuliuoti Zmonémis ir kontroliuoti jy veiksmus.

Nors Sis magnatas nebuvo Seimos Zmogus ir gyveno vienas, viskas, kas jj supo, buvo su placiu
uzmoiju. Jis gyveno elegantiskiausiame name, supo save meno kdriniais, jsigijo nuostabaus grozio baldus,
meégavosi nuostabia virtuve ir puikiu vynu i nuosavy vynuogyny. Pas jj dirbo iStisa armija tarny. Viskas, prie
ko jis prisiliesdavo, matydavo ar girdédavo, pasizyméjo auksta kokybe.

Laikui bégant, jo didZiausiu susiZzavéjimu tapo asmeninis zooparkas. Tai buvo didZiausias pasaulyje
zooparkas su geriausia gyvuny kolekcija. Magnatas niekam neleisdavo jame lankytis ir viso pasaulio
zoologai pavydéjo jam jspudingos kolekcijos.

Kartg vienas iS magnato tarny papasakojo jam apie kazkur Azijos kontinento glidumoje pasimetus;j
slénj, kur gyveno nepagaunami, vieninteliai tos rusies laukiniai Zvérys. Magnatas, stovédamas minareto
bokstelio virSuje, stebéjo, kaip zooparko gyvinai ganosi placiuose laukuose. Jis pagalvojo, kad reti zvérys,
apie kuriuos éjo kalba, galéty papuosti jo kolekcijg ir suteikti jai iSbaigtuma.

Jis sukvieté tarnus ir liepé organizuoti ekspedicijg j nuosalig kalny vietove, kur, kaip buvo pranesta,
gyveno reti Zverys.

Magnatas atvyko j gyvenviete uzkampyije. Cia, Himalajy gilumoje, jis verté dirbti savo paie$kos
komanda ir technikg, virsijant jy galimybes.

Vietiniai medziotojai tik nusijuoké, kai magnatas pareisSké apie savo ketinimus pagauti gyvinus.
MedZiotojai paaiskino, jog per daugelj slénio gyventojy karty nei vienas is jy nedrjso net tikétis, kad
uzvaldys nors vieng Siy laukiniy ir atsargiy gyvanuy.

“GrjSiu po ménesio, - pasaké pramonininkas kaimelio gyventojams, - ir pagausiu juos visus iki vieno.
AS prasau jusy tik duoti man palydovag, kuris gali parodyti, kur jie gyvena”.

Po ménesio magnatas grjzo tus¢iomis rankomis. Kaimelio gyventojai juokési ir Saipési is jo. Taciau jis
pasake Stai kg: “Eime su manimi”.

Magnatas nusivedé juos j kalng, kuriame buvo jsiterpusi pieva. Vietiniai gyventojai stovéjo ir negaléjo
patikéti savo akimis: tiesiai pries juos, apacioje, jie pamaté Simtus gyviny erdviame aptvare, kurj juosé
rapestingai ir tvirtai pastatyta tvora. Tada pramoninkas pradéjo aiskinti, ko jis émési.



Pirmos dienos ryte pievos viduryje jis padéjo truputj skanaus édesio ir kiigj Sieno. Kiekvieng kit
diena jis grizdavo ir palikdavo naujas skanaus édesio ir Sieno porcijas. NeuzZilgo atéje Zzvérys paragavo
maistg. IS pradziy atéjo mazai zveériy, taciau su kiekviena diena jy vis daugéjo ir daugéjo. Galy gale j pieva
atéjo maitintis visa kaimené gyvuny.

Vieng kartg vakare jis iSrausé keletg duobiy stulpams, kurie turés laikyti busima tvorg. Magnatas
pastatydavo 2-3 stulpus kiekvieng naktj. Kai visi stulpai buvo pastatyti ir ratas uzsidaré, jis pradéjo déti
lentjuostes. Pradéjo nuo paciy Zemiausiy, kurios buvo taip arti Zemés, kad Zvérys lengvai galéjo jas
perzengti. Kiekvieng vakarg jis uzdédavo ant tvoros nauja juostg. Sienos kilo vis auksciau ir auksc¢iau. Taip
tesési diena po dienos. Pagaliau gyvinai galéjo jeiti ir iSeiti i$ aptvaro tik per vieng nedidelj tvoros tarpa.

DvideSimt devintosios dienos vakare jis jstaté vartus. O paskutine dieng, po to, kai visi Zvérys per
tarpg tvoroje suéjo vidun, magnatas i$ paskos jiems uzkélé vartus ir uzrakino. Ir iki to, kol Sie laisve mylintys
Zvérys suprato, kas atsitiko, jie atsiduré spastuose.

Magnatas pasaké vietiniams gyventojams: “AS galiu uzvaldyti bet kurj gyviing jj pamaitindamas.
Panasiu bidu galiu valdyti bet kurj Zzmogy. Tai — puikus, sgZiningas sandéris. AS juos maitinu, o jie man
suteikia savo gyvenima ir laisve. Toks yra mano turty ir galios Saltinis”.

Ar Jus kada jautétés esantys spastuose?

Kiek Zmoniy jaucia, kad pateko j spastus, nes pajuto priklausomybe nuo to, kas, vaizdziai kalbant,
“skaniai maitina”?

Kiek Zmoniy tampa manipuliavimo sistemos kaliniais, sukurtos palengva, nepastebimai jy akims —
vienas stulpas, o po to viena skersiné juosta — ir atsibunda tik tada, kai suvokia, kad yra apsupti, vartai uz
nugaros uzkelti ir uzsauti sklgs¢iu?

Kiek Zmoniy yra amzinoje “iSgyvenimo bisenoje”? Noréciau gauti po deSimt procenty nuo
kiekvieno Zzmogaus, kuris pasakyty man, kad jam nepatinka jo darbas. “AS nemégstu savo darbo, nekenciu
savo virSininko, nekenciu savo aplinkos, transporto problemy, su kuriomis susiduriu penkias dienas per
savaite. Stai i$ ko susideda mano neapykanta darbui”.

Daugelis musy taip susiripine iSgyvenimo procesu, kad tik j tai sutelkia savo démesj. Mes taip
“uzciklinti” tuo, kaip “kurti gyvenimg”, kad pamirstame, jog reikia gyventi is tikryjy. Galvoju, jog apie tai,
kodél Zmogus inertiskas, jau yra iSsakyta daug. Paprasciausiai stebina, kad daugelis misy tapo tokie
pakantus skausmui ir tik todél, kad iSgyventy. Néra jokio reikalo nuolat kentéti skausma.



Taip pat noréciau gauti po vieng dolerj nuo kiekvieno Zmogaus, kurio pajamos didesnés nei vidutinés, kuris
pripazins, kad meistriskos tvoros, pastatytos aplink jj, yra yra tiesioginé jo gerovés priezastis. Daugelis
nerasyty taisykliy, kurias atnesa finansiné sékmé, tolina mus nuo laisvés “Svarios idéjos” taip, lyg mes
bldtume apjuosti realia spygliuota tvora. Argi finansiné gerové kazka reiskia, jeigu jauciame, kad musy
gyvenimas pavaldus tik “aukso versiui”?

Geriausia iseitis

Mano draugai, yra geriausia iSeitis, leidZianti normaliai gyventi ir dirbti. Geriausias sprendimas —
iSsiskirti su iSgyvenimo idéja ir patiems turéti teise kontroliuoti savo gyvenima. Kelias j laisve yra!

AS iSbandziau daug “geriausiy sprendimy”. Visi jie buvo jdomas, ir kiekvienas i$ jy atverdavo
unikalias galimybes mokytis ir taip toliau. Taciau tik vienas kelias pateisina lGkescius. Jis sitlo jums
nepaprastg pasirinkimo laisve, neribotas sékmés galimybes bet kurioje jasy gyvenimo sferoje ir darbe.

Tai taip pat galimybeé jgyti pilng ir galutine savo gyvenimo kontrole. Eidami Siuo keliu, jus gausite tai,
ko norite.

Stai toks naujas ir geriausias kelias, apie kurj pasakoja mano knyga. A$ pavadinau jj “didZiausia

galimybe Zmonijos istorijoje”.

Antras skyrius

Jusy kilimas - [éktuvas

Gali bati, jog Si knyga jums atvers akis ir jis pamatysite stebuklingg kilimg-léktuva, kuris
Staiga jus pakels j org,

Pasuks ratu virS Zemes.

Tu gausi viska, ko norési,



Tiktai drasiau akis atmerk.

Save leisk nesti ten,

Kur niekada dar nebuvai...

O gal prie kambario dury kilimélis ant grindy?

Ir kaip Jus pasielgsite?

<Shell Silversten. A Light in the Attic>

Atsakymas ne toks akivaizdus, kaip i$ pradziy gali pasirodyti. Seminary ir pokalbiy metu as
bendrauju su tikstanciais Zmoniy, kuriuos sglyginai galima suskirstyti j dvi skirtingas kategorijas: tuos, kurie
tiki, kad viskas jmanoma, ir tuos, kurie tuo netiki.

Taigi, mes turime tuos, kurie tiki kilimu-léktuvu, ir tuos, kurie mato tik kilimélj, gulintj ant grindy.

Kg matote JUs? Jeigu matote kilimélj, VISKAS, KO Jums reikia — tai pavyzdys.

Dalyky matymas kitokiais

Paklausykite istorijg, kurig papasakojo Stephen R. Covey knygoje “Septyni efektyviy Zmoniy
jprociai” (The Seven Habit of Effective People).

Karta tamsig naktj per Stormg, po mokymuy grjzo j uostg du kariniai laivai. Jira buvo audringa, rukas
dengé horizontg. Vieno laivo kapitonas buvo ant tiltelio. Jis noréjo buti tikras, kad viskas vyksta normaliai.

Netrukus po to, kai sutemo, budintis pranesé: “Matau Ziburj borto desSinéje”.

“Atzvilgiu laivagalio — judantis ar ne?” — paklausé kapitonas. “Nejudantis, sere — atsaké budintis,
turédamas minty, kad laivas eina prieSpriesiniu kursu!



Kapitonas jsakeé signalizuotojui: “Signalizuok: einu priespriesiniu kursu. Patariu pakeisti jusy kursg
dvideSimt laipsniy”. Atéjo atsakymas: “Patariu pakeisti jusy kursg dvideSimt laipsniy”. Kapitonas jsake:
” Atsakyk taip: AS kapitonas, keiskite kursg dvidesSimt laipsniy”. Atsakymas: “AS, antro rango matrosas,
patariu Jums keisti kursg dvidesimt laipsniy”.

Kapitonas, dabar jau pakankamai jpykes, iSréké komanda: “Tai — karinis laivas. Pakeisti kursg dvideSimt
laipsniy”. ] tai atéjo signalas: “AS — Svyturys”. Taip keiciasi pozitris j dalykus!

Vienas nedidelis bitas informacijos “AS — Svyturys” pilnai pakeité kapitono supratimg apie $j objekta.
Ar Jums neatrodo, kad turi pasikeisti kapitono poziuris ir j kitus dalykus?

AS kvieciu Jus buti atvirais

Taigi, as ketinu kreiptis j tuos i$ jasy, kurie mato paprasciausig kilimélj, gulintj ant grindy. Kvieciu jus bati
atvirais netgi nematomoms galimybéms. Tada, visisSkai jmanoma, jis pamatysite savo kilima-léktuva, kuris
i$ tikryjy “nunes ten, kur niekada dar nebuvote”.

“wy

AS kvieciu jus, “savo likimo kapitong”, vertinti Sig knygg kaip “Svyturj” ir teisingai suprasti “Ziburius”,

Svieciancius Siuose puslapiuose.

Kodél jis turétumeéte paklausyti manes? Puikus klausimas! Na, jeigu jus galvojate Sia tema, jums
néra kg prarasti. Jeigu jus ir nepamatysite Sig knyga kaip kilima-léktuvg — nieko baisaus. Taciau jeigu
didZiausia galimybé Zmonijos istorijoje i$ tikryjy atvers jums naujg gyvenimg, sveikatg, turtg ir laime — ka gi,
verta tai daryti. Ar jus su tuo sutinkate?

Pamenate, as sakiau, kad désnio Zinojimas — tai jéga? |valde Sig jéga, jus visur galésite atrasti savo
“kilimus-léktuvus”. Taciau, kad Sitai pasiekti, jums reikia bati atvirais ir mokytis matyti dalykus naujoje
Sviesoje.

Susimastykite apie tai, kg, kaip jus galvojate, mokate daryti. Bet kuris sugebéjimas yra geras:
nupjauti pieveléje Zole, rasyti savo varda, groti fortepijonu. O kodél jus tikite, kad tai galite daryti? Todél,
kad tame jau iSbandéte savo jégas. JUs Zinote, jog mokate tai.

Iki Sio momento viskas buvo elementaru ir paprasta. O dabar jsivaizduokite Stai ka. Kaip jus galite
patikéti, kad sugebésite daryti tai, ko niekada anksé¢iau nedaréte?



Pradzioje galima pateikti kai kuriuos pagrindus, jrodancius kad $j veiksmg jus galite atlikti. JUs turite
informacija, kad kitiems Zmonémes tai pavyko. Kai jus pamatysite ir isgirsite, kaip tai buvo padaryta, jus
suprasite, kad taip pat galite.

Devynioliktojo amzZiaus rasytojas John Ruskin apraSo $j procesg ir a$ noréciau jus supazindinti su jo
klrinio iStrauka.

“DidZiausias ZmogiSkosios esybés pasiekimas yra gebéjimas matyti ir protingai paaiskinti matytus
dalykus. Takstanciai Zmoniy gali galvoti, taciau tik vienetai sugeba matyti. Pamatytyjy dalyky aiskus
supratimas egzistuoja poezijoje, pranasystése ir religijoje kartu paémus.”

Dzimo istorija
AS papasakosiu jums istorijg, kuri musy dienomis nutiko vienam jaunam Zmogui vardu DZimas.

Prie$ keletg mety vedziau mokomajj seminarg San Diego mieste. Seminare buvo toks jaunas
Zmogus. AS jsiminiau jj, nes jis buvo vienas pirmuyjy, atéjusiy j misy seminarg, ir paskutinis, kuris jj paliko.
Dzimas buvo patrauklios iSorés, spinduliavo draugiskumu ir apskritai buvo labai mielas.

Pasikalbéjes su Dzimu ir jj iSklausinéjes, as greitai supratau, kad jam svarbiausia — Seima. DZimas
iSsitrauké Zmonos ir vaiky fotografijas ir tiesiog Svytéjo pasididZiavimu, kai kalbéjo apie juos.

Nors DZimas buvo lojalus ir stropiai atliko savo darbg, jis nebuvo laimingas. Kaip ir didZioji pusé amerikieciy,
jis nemégo savo darbo. DZimas kalbéjo, jog jis dirbo §j darbg, nes reikéjo kazkaip apripinti savo Seima.

Suzinojau apie jj ir dar kai ka. Supratau, kad pats stipriausias DZimo jausmas buvo BAIME. Labiau uZ viska
pasaulyje DZimas noréjo buti nepriklausomas ir pradéti savo versla. Jis laiké save pakankamai protingu ir
iSradingu. Taciau jj sustabdydavo baimé.

Jis bijojo patirti fiasko. Bijojo, kg pasakys Zmonés, jeigu jam nepasiseks. DZimas nerimavo, kad
pradédamas nepriklausoma gyvenima, sukels grésme Seimos gerovei, kad Seima gali patekti j skurdg, jei
jam nepasiseks. Jis bijojo prarasti namg, netekti saugumo, savo vertés jausmo ir pagarbos sau. Dar daugiau,
jis buvo jsitikines, jog tikriausiai pralaimés.



DZimas Zinojo apie galimybes, kurias suteikia tinklinis marketingas. Jis jau bandé dirbti Siame versle,
taciau nepasieke to, ko tikéjosi. Todél natlralu, jog pas jj susiformavo jsitikinimas, atsirado nepasitikéjimas.
Pakako vienos nesékmeés ir DZimas pradéjo galvoti, jog tinklinis marketingas — ne jam.

Ta vakarg, kai DZzimas iSvaZiavo, as$ staiga pajutau jam gilig uZzuojauta. Jis buvo puikus vaikinas. Jj,
turintj gabumus, rodandius didele sékme, savi blgstavimai ir baimés jvaré j spastus. Jam trtko kilimo-
léktuvo, kuris pernesty per nuosavy baimiy sieng ir nukreipty tolyn, j s€kme, kurios jis taip trosko ir buvo
nusipelnes.

Po kiek laiko DZimas man paskambino. Jam atsitiko kazkas, kuo jis noréjo pasidalinti su manimi.

Jis tik ka grjZo i$ artimo draugo, su kuriuo kartu uzaugo ir kurj labai myléjo, laidotuviy. Ir Stai,
sédédamas kambaryje prie karsto, jis pradéjo vertinti pagal save jo gyvenima.

“Jis buvo puikus Zmogus, toks talentingas, jautrus, pilnas idéjy. Jis buvo didelis svajotojas, taciau
nuolat kazkas jam lyg tai trukdydavo. Ne taip, kad i$ tikryjy jis patirty pralaiméjima. Paprasciausiai dél
vienokiy ar kitokiy aplinkybiy jis niekada nepasiekdavo to, apie kg svajodavo — pasaké DZimas. — Ir Cia
staiga manyje kazkas nusvito. DZonai, juk tai galéjo blti mano laidotuvés. Tai a$ galéjau guléti karste ir apie
mane tg patj galéjo pagalvoti mano draugai ir artimieji”.

Néra bltinybés pasakoti, kaip DZimas buvo susijaudines. “DZonai, a$ tiesiog noréjau ateiti ir
papasakoti tau, kas man atsitiko. Mano gyvenimas pradéjo geréti nuo to momento, kai daviau sau Zodj
viskg pakeisti. Tai nejtikétinal

Zinai, nuo ty laiky, kai a$ uZzaugau, a$ visada svajojau turéti geriausig “linkolno” model;j - Lincoln
Towncar. Ir kaip tu galvoji, kurig dabar turiu masing? Ar pameni, sakiau tau, kad su Zmona norétume graziai
rengtis? Mums patinka brangus drabuZiai ir tas jausmas, kurj jie teikia. Pamatytum mus dabarus dabar! Be
to, kita ménesj mes persikeliame j naujg nama o po to as issiysiu Carey su vaikais j Havajus. Sgziningai
prisipaZinsiu, geriau ir bati negalil”

Po to jo balsas pasikeité, jis tapo maziau sujaudintas ir ramesnis. Tai priverté mane susimastyti — kg
gi dar jis ruoSiasi pasakyti?

“Dzonai, as radau savo kilima-léktuva. Viskas gavosi taip, kaip tu sakei. Yra geriau, nei as galéjau
jsivaizduoti. Pagaliau as turiu savo verslg, pagrjstg tinklinio marketingo koncepcija ir as — padéties
Seimininkas!!!”

Po to jo tonas vél pasikeité. Balsas tapo dar gilesnis ir rimtesnis. “Na, kas dabar?”, - pagalvojau.



“Dzonai, dar labiau svarbu tai, kad as pagaliau atradau save. AS tai jauciu. Dabar as nebesuprieSinu
darbo su asmeniniu gyvenimu. Jie susijungé. Mano Zmona ir vaikai didZiuojasi manimi. Zinai, DZonai, mes
su Zmona — vieninteliai tévai, kurie visada dviese ateina j mokyklos renginius. Vieninteliai! AS visada 100
procenty iSnaudoju savo laikg ir savo vaiky akyse esu tiesiog didvyris!

Zinai, mes su mona visada noréjome daugiau laiko praleisti kartu. Tai dabar mes kartu dirbame! Jai
puikiai sekasi ir kiekviena darbo minuté jai teikia dZziaugsma! Mums pavyko tikras Seimyninis verslas. Netgi
vaikai padeda kaip gali ir yra labai patenkinti. Viskas taip nejprasta, kad man sunku tuo patikéti.

DZonai, as$ negaliu iSsakyti tau, kaip a$ dzZiaugiuosi. Tai — geriausia, kad galéjo nutikti su manimi. AS
suprantu, kad tarp Simty, o gal tikstanciy Zmoniy as vienas patyriau tokig sékme. Tai jspudingas jausmas!

DZonai, a$ neZinau, kaip tau atsidékoti, kad mane palaikei pacioje mano kelio pradzioje. Tinklinis
marketingas — tai didZiausia galimybé Zmonijos istorijoje. Dékoju tau, DZonai. Didelis acit”.

Stai taip! A% padéjau ragelj, prisédau, nuvaliau nevalingas asaras, kosteléjau ir giliai atsidusau.

Dzimas pasaké: “Tinklinis marketingas — tai didZiausia galimybé Zmonijos istorijoje”. Taip, as su juo
sutinku! Kaip pasikeité DZzimas — jis tapo visiSkai kitu Zmogumi! AS visas drebéjau klausydamas, kaip jis
pasakoja apie savo sékme.

Paprasciausiai pakeiskite pozitrj — ir kilimélis prie dury taps kilimu-léktuvu. DZimui viskas pavyko. Pakako
pakeisti mastyma ir gyvenimas pradéjo tekéti kita vaga. Visa tai tapo jmanoma, nes DZimas buvo atviras.

Buti, daryti, turéti

Ar atkreipéte démesj, kad DZimas, pasakodamas apie savo sékme, pradéjo nuo to, kg jis dabar turi? Po to
jis peréjo prie to, k3 jis daré. O pabaigé tuo, kuo jis tapo.

BUti, daryti, turéti. Tai veda mano mintj prie to, kad daugelj mety, kai vesdavau seminarus ir pratybas,
dauguma Zmoniy i$vardindavo $iuos 7odzius atvirkstine tvarka. Zmonés galvoja, kad i§ pradziy reikia turéti
tam tikrus dalykus, pavyzdziui, ypatingg talentg, pinigy ar ypatingus jgtdZius. Tada jie galés padaryti, ko
troksta, ir tik po to taps tuo, kuo svajojo buti.

Taciau tai vyksta ne taip. Mes turime tai, kas atneSa mums sékme. Mes darome tai, kas atnesa sekme. Mes
darome tai, ko reikia, todél esame tokios risies zmonémis, kurie daro tai. Biti, daryti, turéti. Stai kokia
tvarka tai vyksta realybéje.



Zmogiskajai butybei svarbiausia — bati, o ne daryti ar turéti.

Viskas kaip patarléje: “Pamatyti — reiskia patikéti”. Bet mes jg suprantame atvirksc¢iai. Mes matome tik tai,
kuo tikime. Nei daugiau, nei maziau. Ir kol mes nepatikime, kad kg nors galime turéti savo gyvenime, Sito
mes nematome!

PavyzdZiui, paimkime DZimg. Kol jis nepatikéjo, kad tai, ko jis nori, jmanoma, nematé patikimo kelio.
Draugo laidotuviy metu jis jsisavino vieng labai svarbig pamoka, o bltent: jis nenoréjo bati panasus j
drauga. Kai DZimas tai suprato, jis nusprendé, kad sékmé batinai turi jj aplankyti. Jis davé sau pazadg siekti
sékmeés. Po to viskas pradéjo keistis, tarytum mosteléjus burtininko lazdele.

Jeigu jus dar nedavéte sau tokio paZado, tai as kvieciu tai padaryti tiesiog dabar. Jgyvendinkite savo
svajones ir nesustokite pusiaukeléje. Siekite ko geidZiate! Tada jums padés jvairios aplinkybés, laiku jvyks
reikalingi susitikimai ir atsiras materiali pagalba.

Kada mokinys pasirenges?
JUs kada nors girdéjote fraze: “Kada mokinys pasirenges, pasirodo mokytojas”?

K3 gi, mano draugai. Mokytojas manyje pasirenges! Mano darbo dalis ir gyvenimo tikslas — dalintis
naudinga informacija su jumis.

Ar pasirenges mano Mokinys? Ar esate atviri tiek, kad patikétuméte — kilimélis prie dury gali pavirsti tikru
kilimu-léktuvu?

Jeigu ne — nieko tokio. AS suprantu. Toliau nesivarginkite skaitydami. Grazinkite knygg tam, kuris jums jg
daveé arba perduokite suinteresuotam Zmogui. Gali bati, kad su laiku viskas pasikeis j gera. AS neketinu jusy
jtikinéti. Mano tikslas — tiesiog dalintis su jumis informacija, daryti tai saziningai ir entuziastingai.

Jeigu jus atviras, taciau nusiteikes skeptiskai — tai puiku! Tai man leidzia laikyti jus galvojanéiu Zmogumi,
kuris nori jsitikinti mano teisumu.

O dabar, jeigu jus jau apémé nekantrumas, pasakykite sau: “Nagi, nagi. DZonai, a$ jau pasirenges,
pereikime prie esmés!” Puiku! AS irgi pasirenges!



Taigi, pradékime. Pazadu jrodyti jums, kad kilimélis is tikryjy yra kilimas-léktuvas. Kodél? Todél, kad jums
tai... is tikryjy DidZiausia Galimybé!

Trecias skyrius

Kas yra "didziausia galimybé zmonijos istorijoje"?
Kaip jus jau Zinote, “didzZiausia galimybe Zmonijos istorijoje” as vadinu tinklinj marketinga.

Kada vartoju terming “tinklinis marketingas”, tai j Sig sgvoka jtraukiu ir MLM (Multi-Level Marketing), ir
tiesioginio pardavimo kompanijas (Direct-Selling companies). Kadangi terminas “tinklinis marketingas” yra
Siuolaikiskesnis, as jj naudoju, kad aprasyciau Sig naujg ir perspektyvia veiklos sritj.

Pries mazdaug deSimt mety, kai as$ pirma kartg susipaZinau su tinklinio marketingo koncepcija, buvau taip
susijaudines, kad negaléjau uzmigti. Visg naktj be miego praguléjau lovoje. Mano akys buvo placiai
atvertos; as galvojau apie galimybes, kurias gali suteikti Si nauja koncepcija. AS tada pajutau, kad Si
nepaprasta veiklos sfera visam laikui taps mano gyvenimo dalimi.

Kitg rytg iskeéliau sau tikslg: pasistengti pasinaudoti nauja Zavinga galimybe.

Pasakiau sau — kol as gyvas, as noriu jsigyti milijong draugy. Tai mano tikslas! Todél viskas, kuo
uzsiimdavau, buvo skirta kurti naujus tamprius rysius.

Sis tikslas jtakojo ir mano jkurtos kompanijos pavadinima — “Veikiantys milijonieriai” (Milionaires in
Motion). Nors mano partneriai ir a$ pats esame atsidave savo darbui, mes neturime finansinio intereso
kurioje nors tinklinio marketingo kompanijoje ar jos produktuose.

Mes nukreipiame savo pastangas aprupinti mokymo programomis ir priemonémis, padedanciomis tobuléti
tinklinio marketingo darbuotojams.

Taigi, mano drauge, néra geresnio bldo jums padéti, kaip papasakoti apie tinklinio marketingo veikimo
principa. Sita kompanija — mano nuosavas produktas!



Vienas is sékmingo darbo kertiniy akmeny — myléti savo produktg. Sékmingi tinklinio marketingo sistemos
darbuotojai taip jsimyléje savo produktg, kad su entuziazmu gali jj rekomenduoti bet kuriam Zmogui bet
kuriuo laiku bet kurioje vietoje. AS taip pat aistringai myliu savo produkts.

Tinklinis marketingas yra ateities verslas. AS jsitikines, kad Si verslo rasis kokia nors forma taps ir jlsy
ateities dalimi.

Tinklinis darbo principas ir marketingas

John Fogg, geras mano draugas ir redaktorius, kurj labai gerbia laikrastis Success, rasantis apie MLM darbg,
sako: “Tinklinis marketingas — kitas logiskas Zingsnis laisvos darbdavystés sistemos evoliucijoje”. Priezastis?
Ji turi dvi dedamasias. Abi dedamosios Siuo metu yra pacios galingiausios jégos pasaulyje: tinklinis darbo
principas ir marketingas.

Puikiu pavyzdZiu, kaip dirba tinklas, laikau devynmecio berniuko Greig Shergold istorijg. Sis mazas britas
kentéjo nuo pavojingo gyvybei smegeny auglio. Kai gydytojai nustaté diagnoze, jie laiké, kad yra mazai
vil¢iy pasveikti. Greig noréjo tik vieno: blti paminétam Gineso rekordy knygoje uz didZiausig gauty atviruky
kiekj su linkéjimais pasveikti.

Taigi, laikras¢iuose buvo paskelbtas straipsnis apie Greig ir po keliy savaiciy berniukas gavo Simtus atvirukuy.
Vienas JAV gyventojas suZinojo apie berniuko nora. Sis Zmogus jvedé berniuko prasyma j kompiuterj ir per
kompiuteriy tinklg kreipési j viso pasaulio Zmones. Per Sesis ménesius Greig gavo devynis milijonus atviruky
su palinkéjimais greiciau pasveikti! Po dviejy mety jis jau turéjo dvideSimt septynis milijonus atviruky ir po
53000 gauna kasdien!

Tai puikus tinklo darbo pavyzdys. O kaip marketingas?

Pagal USA Today pateiktus duomenis, 1990 metais JAV buvo parduota prekiy ir paslaugy uz didesne kaip
5,5 trilijony doleriy suma. Ar reikia komentuoti §j fakta? Siy dviejy jégy sujungimas pagimdé nauja,
atomine jéga, bida platinti prekes ir paslaugas. Stai kodél tinklinj marketingg vadina ateities verslu!

Gali bati, kad jus Zinote Zmogy, kuriam susidaré bloga nuomoné apie tinklinj marketingg. Gali biti, jog jums
teko girdéti, kad i$ etinio poziurio tasko tinklinio marketingo principas yra gincytinas ar apskritai nelegalus.
Leiskite man tiesiog dabar iSsklaidyti Sias neteisingas prielaidas.



Kuo nebuna tinklinis marketingas

1. Tinklinis marketingas — tai NE uZdrausta jstatymais “sukéiavimo piramidé”. Tai ne laiskas, kurj turite
perrasyti 40 karty ir ne uzdrausta loterija, kurioje Zmonés gauna pinigus uz naujy Zaidimo dalyviy
verbavima. Tinklinio marketingo sistema jums moka tik uz kokybisky prekiy ir paslaugy platinimg (Zemiau
paaiskinsiu detaliau).

2. Tinklinis marketingas — tai NE greito praturtéjimo kelias. Nors kai kuriems pavyksta greitai uzdirbti daug
pinigy, tokie Zmonés greiciau yra iSimtis nei taisyklé. Taciau jei iSmesite Zodj “greitai” ir vertinsite §j versla
kaip buda pratuteéti — tada kitas reikalas.

3. DvideSimt penki procentai visy milijonieriy tapo tokiais NE per tinklinj marketinga. Taip, masy industrija
daugelj padaré milijonieriais, bet pagal kiekj milijonieriy, sukaupusiy savo turtg i$ nekilnojamo turto
operacijy, ¢ia néra ka lyginti!

4. Tinklinis marketingas priimtinas NE tik profesionaliems pardavéjams. Nesuskai¢iuojama daugybé sékmeés
istorijy pasakoja apie Zmones, kurie neturéjo nei patirties prekyboje, nei atitinkamo iSsimokslinimo. Tokiy
Zmoniy — dauguma.

5. Tinklinio marketingo NEmoko Harvarde arba Stenfordo verslo mokyklose. Daugelis koledzy ir
universitety kai kuriy kompanijy darbg panaudojo kaip pavyzdj ir tiek (bent jau taip atrodo situacija dabar).

6. Tinklinis marketingas NEuzims viso jusy laiko. Apie 90 proc. vyry ir motery, uzsiimanciy Siuo verslu, dirba
nepilng darbo diena.

7. Tinklinis marketingas — tai verslas NE tik vyrams. IS tikryjy dauguma aktyviy, s€kmingy Zmoniy, uzimty
Sioje industrijoje, sudaro butent moterys. Véliau as sugrjSiu prie Sio nejprasto fakto.

Apgailestauju, kad tinklinj marketingg neteisingai supranta daugelis Zmoniy, kuriems dél kokiy nors
priezasciy nepasiseké. Kita Zmoniy kategorija — tie, kurie tinklinj marketingg laiko uzdrausta jstatymu
“sukciavimo piramide”. Taciau pasiklausykime, kg sako dr. Dean Black, knygos “Kaip pasiekti sékme MLM”
(The MLM Simple Success Guide): “Su musy darbo principais viskas tvarkoje, tiesiog kai kurie Zmonés
neteisingai juos naudoja”.

Musy koncepcija yra teiséta ir veikia, ir tai yra gryna tiesa! Ji dirba tiems, kurie iSmoko ja naudotis.



Tinklinis marketingas ir autorinis honoraras
Jeigu jUs — paprastas Zmogus, tai greiciausiai turite viena i$ Siy pajamy Saltiniy.

1. JUs esate tarnautojas. Samdomais dirba dauguma Zmoniy. Jiems gali biti mokamas valandinis
atlyginimas, arba jie gauna komisinius, arba tiesiog “turi” kazkokig atlyginimo suma. Bet kuriuo atveju,
iSskyrus Sventes ir iSeigines dienas, tarnautojai gauna pinigus uz atliktg darba. Visuotinai Zinoma, kad
tarnautojai, kokie talentingi bebuty, gali gauti apie 25 procentus nuo sukurtos vertés. Tiesiog kompanija
kitg dalj 1éSy panaudoja verslui vystyti.

Tai vadinasi “turéti darbg”. Ar jas kada nors girdéjote, kaip Zinomas Zmoniy motyvacijos srities specialistas
Zig Ziglar issifruoja Zodj “darbas” (angl. “job”. Paraidinis isSifravimas: Just Over Broke — tiesiai virs
bedugnés)?

2. JUs turite savo versla. O, tai —amerikietiSka svajoné, taciau kartais ir amerikietiSka tragedija. Pagal Small
Business Administration duomenis, 90 procenty smulkiy verslininky bankrutuoja per pirmus du darbo
metus. IS likusiy 10 procenty dar mazdaug 80 procenty nusigyvena per kitus penkerius metus. Kiek jus
galite iSvardinti privaciy jmoniy, veikianciy ilgiau kaip deSimt mety? O daugiau kaip dvideSimt? Kaip
pasakys netgi pats smulkiausias verslininkas, verslas atima i jo visg laika. Sie beproti$kai uzsiéme Zmonés
dirba nuo 70 iki 84 valandy per savaite. Daugelis jy faktiskai turi ne nuosava verslg, o darba.

3. JUs galite gauti pajamas, laikydami léSas bankuose ir taip toliau. Teisingai, galima uzdirbti 5000 doleriy ir
daugiau, protingai tvarkant savo IéSas. Béda tame, kad reikalingas startinis kapitalas. Jums prireiks nuo 500
000 iki 750 000 doleriy, kad gautumeéte tokias pajamas is vertybiniy popieriy, akcijy, obligacijy, banko
depozity ar nekilnojamojo turto. Dauguma Zmoniy tokiy pinigy neturi.

Yra kitas badas uzdirbti pinigus. ISradéjai, dainininkai, rasytojai ir aktoriai jj naudoja jau daugelj mety. Jis
vadinasi “autorinis honoraras”. Sis biidas leidZia uzdirbti pragyvenimui, netgi jei nedirbate kiekvieng diena.
Tai daug kuo primena autorinius honorarus, kuriuos dainininkas gali gauti gan ilgai, jei tirazuojamas ir
parduodamas jo populiarus albumas. Panasy pajamy Saltinj jums sitlo tinklinis marketingas. Skamba
viliojan¢iai, ar ne tiesa? Stai kaip viskas vyksta.

Pirmas Zingsnis — issirinkite tinklinio marketingo kompanijg. Tokig, kurios produkcijg laikytuméte is tiesy
puikia, gerbtumeéte jos vadovybe ir pasitikétuméte. Kompanija turi turéti gerai parengtg verslo plana.
Zemiau a$ dar paaiskinsiu, j ka dar reikia atkreipti démesj renkantis kompanija.

JUs patys pradedate naudoti kompanijos produkcijg ir platinti jg tarp savo giminiy ir pazjstamy, kaip kad
elgtumétés tuo atveju, jei jums patikty kokia nors knyga ar filmas. Mes tai vadiname “vartotojo apsauga”
(consumer advocacy). Tinklinio marketingo sistemoje, kiekvieng kartg, kai jus rekomenduojate preke ir ji
parduodama, gaunate komisinj atlygj uz mazmenine prekyba.



Palaipsniui, platindami produktus Zmonéms, jus rasite tuos, kurie kaip ir jus bus suinteresuoti verslo
galimybémis. Po to jus sponsoriaujate tuos Zmones, dirbdami kartu su jais, apmokydami juos ir padédami
sukurti jy asmeninj verslg, pagrjstg tinklinio marketingo principu. Jeigu Zmogui sponsoriaujate, tai gaunate
komisinj atlyginima uz kiekvieng jo asmeninj arba jo platintojy tinklo pardavima.

Per 12-48 ménesius jus galite sukurti verslg, kuris atnes jums nuo 5000 iki 10000 doleriy kas ménes;j
autoriniy honorary pavidalu. Visy maloniausia, kad jums nebitina pasirodyti darbe kiekvieng dieng, kad ir
toliau gautuméte savo komisinius. Jums nebereikia nervingu Zvilgsniu Ziaréti j laikrodj, tiesa?

Kas yra tinklinis marketingas?
Zemiau pateiktas jvairiy fakty apie tinklinj marketinga sarasas:

1. Tinklinis marketingas ATVIRAS bet kurio amziaus, lyties, iSsimokslinimo, odos spalvos, tikéjimo, darbo
patirties, padéties visuomenéje, praeities laiméjimy ar pralaiméjimy Zmonémes.

2. Tinklinis marketingas YRA teisétas veikimo budas. Etiniai tinklinio marketingo veikimo principai nekelia
abejoniy. Jis pripaZintas Kanadoje, DidZiojoje Britanijoje, Australijoje, Vokietijoje, Japonijoje, Malaizijoje ir
kitose pasaulio Salyse. JAV jj pripazino Federaliné Prekybos Komisija (Federal Trade Commission, FTC) ir
kitos valstybinés bei federalinés organizacijos.

3. Nors néra tiksliy duomeny, ekspertai mano, kad metiné Sios industrijos apyvarta siekia 10 — 15 milijardy
doleriy. Jeigu jtraukti kompanijas, kurios specializuojasi tiesiogiai parduoti prekes per filialus arba per
tinklinio marketingo struktiras, skaiciai Sokteléty iki 40 milijardy doleriy. Tarp Siy kompanijy - Colgate-
Palmolive, Gillette, Met ir US Sprint.

4. Pagal tinklinio marketingo principus dirbancios kompanijos jtrauktos j Niujorko Fondy birzos bei Simto
sékmingiausiy ir greitai auganciy kompanijy sgrasus. Tarp jy galima iSskirti kompanijas Avon, Shaklee,
Amway, A.l. Williams, Primerica ir Mary Kay Cosmetics.

5. Tinklinio marketingo sistemoje jus turite savo verslg. “Jis — bosas”!
6. Tinklinio marketingo sistemoje jls — savanoris. JUs nesuristas jokiais jsipareigojimais kg nors daryti.

7. Paprastai jus galite pradéti dirbti tinklinio marketingo sistemoje, jdéje nuo dvidesSimties iki keliy Simty
doleriy. Sie pinigai reikalingi jsigyti platintojo komplektus, reikalingas prekybai papildomas medziagas ir
taip toliau. JUs garantuotai susigrazinsite savo pinigus, jeigu ne pilnai, tai didzigjg dalj.



8. Tinklinis marketingas — tai GALIMYBE tobuléti ir daryti karjerg. Zvelgiant i3 3alies j $ig Zmoniy armija,
kurie uZimti tik dalj dienos, jums gali susidaryti nuomoné, jog tai — hobis, leidziantis uzdirbti pinigus. Taciau,
atidZiau jsiziuréje j patyrusius darbuotojus ir j pradedanciuosius vyrus ir moteris, jis pakeisite savo
nuomone.

9. Jums nereikia jpirsti pirkéjui savo prekés, bandant paveikti jj savo apranga. Tinklinis marketingas — tai
darbas. Darbo proceso metu jums reikia tik teisingai pasirinkti Zmones, kurie tikty jums, jusy produktui ir
galimybémes.

10. Tinklinio marketingo esmé — pasirinkimo laisvé. JUs renkatés, su kuo, kada, kur, kodél ir kaip dirbti.
Tinklinis marketingas leidZia jums kontroliuoti savo gyvenima.

Revoliucija versle

Man visada ripéjo Japonija, Sios nuostabios Salies kalba ir filosofija. Galvoju, jog japony charakteris
adekvaciai atspindi mlsy verslo pasaulio evoliucijg. JaponiSkas charakteris — “kaicep” — demonstruoja
laipsniska tobuléjima bégant laikui. Zmonés visada stengési surasti labiausiai efektyvius, maziausiai islaidy
reikalaujancius verslo bldus, kurie pranokty anksc¢iau naudotas schemas.

PavyzdZiui, fransizeé tapo “laisvosios verslininkystés karaliumi”. Siandien fransizé yra didele verslo dalimi -
pasaulyje kasmet parduodama prekiy ir paslaugy uz didesne nei 600 milijardy doleriy sumg. Kompanijos

McDonalds sékme apsprendé musy apetitas hamburgeriams. Ji tapo pasauliniu lyderiu, o jos pardavimai

sudaro 60 milijardy doleriy.

Ir masy dienomis fransizeé iSlieka fenomenalia koncepcija. Kiekvienas, kuris nori turéti savo verslg, gali gauti
tokig galimybe, nesugaiSdamas laiko ir neisleisdamas pinigy marketingo tyrimams. Tai padarys fransizés
davéjas. Viskas, kg mums reikia padaryti, tai, vaizdziai kalbant, tai pasukti raktg ir jeiti pro duris. Jus jeinate
praktisSkai j parengta versla.

Taciau egzistuoja vienas “bet”. Butina turéti mazdaug 85000 doleriy pradinj kapitalg. Taigi!
Kodél gi musy koncepcija — tinklinis marketingas — yra kitas logiSkas Zingsnis arba verslo vystymosi laiptelis?

Tinklinis marketingas jums suteikia visus fransizés privalumus uz minimalig kaing.



Dar daugiau, sékmingas verslininkas — tinklinio marketingo sistemos dalyvis — turi galimybe uzdirbti tiek
pat, jeigu ne daugiau, kiek verslininkas, naudojantis fransize. Kokiu biadu? Prisiminkite autorinius
honorarus.

Kaip teisingai sukurti verslg tinklinio marketingo pagrindu?

Tai smulkiai aptariama mano knygoje “Geriausias. Toks jus galite bati tinkliniame marketinge”. AS labai
didzZiuojuosi savo knyga ir dZiaugiuosi, kad tiek daug Sios srities eksperty laiko jg geriausiu vadovu darbui
tinklinio marketingo sistemoje. Duodu jums Zodj, kad skaitydami Sig knyga, jUs Zingsnis po Zingsnio judésite
nejprastai sekmingos verslo sistemos sukirimo link. Tad jeigu jus turite klausimy, “kaip” sukurti savo verslg,
gaukite mano knygos egzemplioriy ir jus viskg suZinosite.

O dabar noriu, kad jus jsisavintuméte nepajudinama tinklinio marketingo taisykle: pirmiausia reikia tikéti jo
koncepcija. AS noriu, kad jus pamatytumeéte jums sitiloma kilimg-léktuva. Noriu, kad suprastuméte: tinklinis
marketingas is tikryjy yra didZiausia galimybé Zmonijos istorijoje!

Labiausiai €ia tinka istorinis pavyzdys. Nesistebékite ir nepurkstaukite. AS Zinau, kad daugelis i$ jusy galvoja,
kad istorija — nuobodus dalykas, kuri reikalinga tik mokinukams. Taciau gali bati jdomi ir jums. PavyzdZiui,
ar matéte filma “Sokiai su vilkais” (Dances with Wolves)?

Mano Zmona Ivon ir a$ nuéjome pazidréti sj filmg. Mes neturéjome supratimo, apie k3 jis. Paprasciausiai
girdéjau i8 draugy, kad “Sokiai su vilkais” — geras filmas, kurj verta paZidréti.

Taciau jis pasirodé ne Siaip geras, taCiau nepaprastas, iSskirtinis filmas! Kai pasibaigé seansas ir pasirodé
titrai, mudu su lvon vis dar sédéjome kaip prirakinti savo vietose ir neturéjome jégy pakilti. Mums i$ akiy
byréjo asaros. Kratinéje ir visame kine jautéme virpulj ir jaudulj.

Mano sielg skaudéjo dél tikryjy Amerikos gyventojy. AS buvau pripildytas vaizdy, praeinanciy pro mano
akis. Mane nustebino indény kilnumas, iSmintis, jy gyvenimo paprastumas ir groZis, poZziuris j savo Zeme ir
gentainius.

Tikri filmai turi suzadinti jums stipriausias emocijas, Zadinti gériui!

AS nelaikau saves tokiu talentingu, kaip vainikuotas laurais aktorius ir reZisierius Kevin Costner, ir visai
nebdtina, kad nuosavo verslo gimimas ir vystymasis padaryty jums tokj galingg poveikj, kaip, tarkime, man
ir lvon padaré “Sokiai su vilkais”. Tagiau pazadu jums kitka: kai persismelksite tinklinio marketingo
koncepcija, patikésite galimybe valdyti savo gyvenima ir sukurti tvirtg pagrindg uzsitikrinti asmenine ir
finansine laisve — jlsy gyvenimas pasikeis iskart ir visam laikui!



